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Introduccién

El periodo de crecimiento econémico comprendidaeetmds afios 2003 y 2008,
interrumpié un prolongado proceso de desindusteeldon del tejido empresarial
argentino, que habia comenzado a mediados de ladaédel ‘70 y se habia
profundizado durante los afios '90 hasta la crisi2@D1.

Esta nueva etapa de expansion no solo presentduarte recuperacion del empleo
industrial -incluso, por momentos, liderando elcoreento del empleo registrado- en
las empresas que sobrevivieron a la crisis, simotguonbién favorecio la reconstitucion
del tejido industrial, con altas tasas de nacinoerde firmas industriales (MTEYSS,
2007). Este proceso de rejuvenecimiento del sactlustrial coincide también con el
resurgimiento de las economias regionales, muyaafas durante los periodos previos.

En este marco, el principal objetivo de este estadianalizar los procesos de entrada y
salida de empresas industriales a nivel proviramaél periodo 2003-2008. A tal fin, se
exponen los principales indicadores relacionadosl@aa@emografia de empresas a nivel
nacional y se identifica la existencia de comporeanos diferenciales al interior del
pais.

A nivel internacional, existe abundante evidenaigpigica acerca de las diferencias
regionales en los fendmenos de demografia de eagprea particular, la entrada, la

salida y la supervivencia en el mercado. Adiciomalta, una gran cantidad de literatura
en temas de economia regional ha tratado de isantibs caracteristicas geograficas
especificas que podrian inducir el ingreso de mudvmas, asi como el impacto de

dichas entradas en el mercado laborBlo obstante, en Argentina ain no existen
estudios de tales caracteristicas, a pesar deagu®brtancia que tiene la inclusion de
los aspectos regionales en el analisis de la deafiagndustrial, dadas las marcadas
diferencias existentes en términos de especiafimaitidustrial, grado de intensidad

tecnoldgica de las actividades productivas, salaedio y nivel de desarrollo entre las
provincias argentinas.

La fuente utilizada en este estudio es el Obsetnvatde Empleo y Dinamica
Empresarial en Argentina, que se desarrolla enieiskdrio de Trabajo a partir de los
registros administrativos de la seguridad soci?A$. Para esta investigacion se utiliza
una base de datos cuya unidad de analisis esrla firpermite analizar la dinamica del
empleo registrado, asi como también la creaciohcjeere de nuevas empresas nivel
provincial.

En la primera seccion se presenta el marco coraemteal estudio y algunos
antecedentes, con especial referencia a trabajestaros. En la segunda seccion, se
exponen brevemente las caracteristicas de la lgadatds utilizada. El tercer apartado
describe las principales tendencias de la demegrdéi empresas industriales en
Argentina para el periodo 2003-2008, mientras @gueuarta seccion avanza con el
andlisis a nivel provincial. A tal fin, se cara@an las diferentes provincias en términos
de su nivel de desarrollo industrial a partir de indicador proxy que contempla
distintas medidas relacionadas con la demografi@nderesas industriales y con la
estructura sectorial del empleo. A partir de lantdieacion de los distintos perfiles de

1 En el nimero especial @mall Business Economide enero de 2008, varios investigadores analizan,
para diferentes grupos de paises desarrolladoguéldorma la entrada de nuevas empresas afecta el
mercado laboral en el mediano plazo. Entre ellenseentran analisis empiricos para Alemania rits

y Mueller, 2008), Holanda (van Stel y Suddle, 20@gino Unido (Muelleret al, 2008), Portugal
(Baptistaet al, 2008) y Espafa (Arauzi al, 2008).



industrializacion, se describe cémo ha sido lanisittad del proceso de recuperacion del
tejido productivo industrial en cada uno de estedilps durante la fase expansiva
2003-2008. Luego, en la quinta seccion, se anddizenovilidad empresarial en el

periodo, es decir, el cambio entre estratos de ftanyala incidencia de las nuevas
empresas en la estructura productiva. La sextadsepcesenta de manera sintética la
dinamica de entrada y salida de empresas por miavsegun rama de actividad

industrial, con el objetivo de identificar cualeseiffon las actividades industriales que
lideraron el proceso de expansion del tejido intalsen las distintas provincias.

Finalmente, se destacan las principales conclusipmeflexiones del trabajo.

1) Marco conceptual y Antecedentes

La entrada y la salida de nuevas empresas, asi sanmoecimiento y supervivencia
tienen efectos cruciales sobre el desarrollo ecaowm el bienestar. El ingreso de
nuevas firmas puede tener efectos tanto directo® dodirectos en la economia. Los
primeros se relacionan con los nuevos puestos al&jtr creados y los bienes y
servicios producidos. Sin embargo, la mayor infai@mue las nuevas firmas poseen en
el crecimiento y en el empleo ocurre de forma mi@n bndirecta. Estos efectos
indirectos se relacionan con: i) estimular la eficia y la productividad; ii) disminuir
los precios; iii) acelerar el cambio estructura);drear nuevos mercados e incentivar la
innovacion; v) incrementar la variedad de producyoservicios; vi) estimular la
division del trabajo; vii) promover el desarrollcomdmico; vii) permitir a los
individuos salir de situaciones de pobreza e infticad (Acs et al, 2008; Geroski,
1995; Fritsch, 2008; van Stel y Suddle, 2008). Adenestos beneficios no se limitan a
la industria a la cual pertenecen las nuevas empresa la region en la cual se
manifiestan las entradas y pueden ser particulaemiemportantes para los paises en
desarrollo (Acs y Amoraos, 2008).

A nivel internacional, existe abundante evidenampigica con relacién a las diferencias
regionales en los fendmenos de entrada, salidgpgrauencia de las empresas en el
mercadd. Ademas, se ha indagado recientemente acercasdmifacteristicas de las
regiones de un mismo pais que podrian inducir lBagéa de nuevas firmas o la
expulsion de las existentes. El creciente nUmer@rdgramas publicos destinados a
atraer y promover la creacion de nuevas empresasavances en la modelizacion
economeétrica, asi como un mayor acceso a basedaeapropiadas, son algunas de las
razones que explican el creciente interés en ldsrrdaantes de la localizacion
industrial (McFadden, 2001; McCann y Sheppard, 2@8marae®t al, 2004).

En tal sentido, se consideran tanto los factorlesimmados con el agente que toma la
decision de fundar una empresa en una region degaa como aquellos relacionados
con las regiones, en cuyo caso el objetivo prin@paanalizar qué caracteristicas de un
territorio afectan el nimero promedio de firmas s@&rean en él (Arauzat al, 2010).

2 Sin embargo, estos efectos pueden estar sobradssmPor ejemplo, Geroski (1995, p.437) concluye
gue: “la entrada es generalmente un pobre sustieila rivalidad activa entre firmas establecidasie
mercado. La entrada puede ser lenta, a una esmalasthdo pequefia y muy erratica... Los efectos pro-
competitivos de la entrada de nuevas empresas psedéaciles de exagerar”.

® Pueden mencionarse, a modo de ejemplo, los estydim diversos paises incluidos en el nimero
especial de la revist&egional Studiesitulado Regional Variations in New Firm Formatipy editado

por Paul Reynoldst al.(1994), asi como Audretsch y Fritsch (1994a,bjits€h (1992) para Alemania y

el surveyrealizado por Storey (1991).



Las perspectivas tedricas utilizadas para explasrdecisiones de entrada de nuevas
empresas a regiones determinadas pueden ser agsugadres categorias principales:
neoclasica, institucional y comportamental (Hayt&B97). La teoria neoclasica
considera que los agentes son racionales y postgmacion perfecta y, de este modo,
eligen la ubicacioén Optima sobre la base de egiest@le maximizacion de beneficios o
minimizacion de costos. Asi, se consideran factdadss como las economias de
aglomeracion, la infraestructura de transporteestadio en el ciclo de vida de la
industria y las caracteristicas del capital humasoteoria institucional, por su parte,
extiende el marco neoclasico al considerar quealgentes deciden su localizacién
influenciados por una red de relaciones econOmieagentes, proveedores,
competidores, sindicatos, administraciones puhlieas.- que también afectan a las
funciones de costos y beneficios. De acuerdo g kstdactores institucionales miden
de qué forma estas relaciones afectan las decssiaédocalizacion. Se incluyen, por
ejemplo, las acciones tomadas por las adminismmasigoublicas, en particular las
referidas a impuestos, regulaciones ambientalesogrgmas de incentivos para las
nuevas empresas. Por ultimo, las teorias basadelscemportamiento enfatizan el rol
de las preferencias individuales. De esta formantras que las teoria neoclésica e
institucional se basan en factores que son “ex$érreo la firma, los factores
comportamentales tienen una naturaleza “internadmégfio, edad, etc.) vy
“emprendedora” (experiencia previa, residencia).etc

Adicionalmente, la entrada y la salida de emprasgsenden también de factores
relacionados con el tipo de actividad industriapexialmente de las barreras a la
entrada y a la salida: diferenciacion de produstentajas absolutas de costos,
economias de escala, integracion vertical, requenios de capital, intensidad en el uso
de I+D, estrategias empresariales y barreras le@Bkn, 1956; Caves y Porter, 1977).
En este punto, se plantea el problema de separaflu@ncia de las caracteristicas
regionales especificas del efecto que ejerce kecedzacion industrial de cada regién.

Hasta el momento, la evidencia empirica ha produmdultados ambiguos (Araugb

al., 2010). Esto se debe, en parte, a que las igeesthes difieren en términos de
especificaciones econométricas, definicion de dagbles explicativas y caracteristicas
de la muestra -fuentes de datos, unidades estadistiontextos institucionales, etc.-.
Cabe destacar ademas que esta literatura se er@cuentrada en casos como Europa,
Norteamérica o Japon y que las contribuciones pafses fuera de estas areas son
escasas. Con respecto a Argentina, Castil@l (2002) estudian la evolucién del
empleo industrial en el periodo 1995-2000. Analilzentasas de creacion y destruccion
de empleo, que involucra no so6lo la entrada y aafid empresas, sino también el
desempeiio de las supervivientes. En dicho estediorscluye que el tamafio, el sector
y la edad de las empresas explican al menos pattelasempefio empresarial en
términos de creacién y destruccion de empleo. @epecto al sector, se encuentra una
importante heterogeneidad en el comportamiento esapel dentro de una misma
actividad. Es decir, en el mismo sector al misrempo, muchas firmas crean empleo
mientras que otras lo destruyen. A pesar de quactasdades mas desfavorecidas en el
periodo de convertibilidad han sido FabricacionEtpiipo de Radio, Television y
Comunicaciones, Vehiculos a Motor y Textiles, latoees muestran que el proceso de
transformacion que tuvo lugar en la industria pjodganadores y perdedores en
términos de creacion de empleo en la mayoria dectasdades.

Mas recientemente, MTEYSS (2007) describe los paxde demografia empresarial y
su impacto en el empleo, comparando dos perio@@6-1998 y 2003-2005. En primer
lugar, resalta que el periodo 2003-2005 muestrpatiron de crecimiento diferente al



del periodo expansivo previo (1996-1998), con wnmgnumero de nuevas empresas en
todos los sectores: industria, comercio y servicsddien esto podria deberse al cambio
en los precios relativos, se muestra que los mismesoson determinantes, ya que las
entradas se siguen concentrando en actividaddsajas barreras a la entrada.

No obstante, ninguno de estos trabajos analizdifia®ncias regionales en los procesos
de demografia empresarial. Por otra parte, exslgumas contribuciones que estudian
las diferencias entre ciudades argentinas en tégmile tasas de gestacién de nuevas
ideas de negocios. Estas investigaciones se entotastadios previos del proceso de
creacion de empresas, para lo cual trabajan camestas a la poblacion, en las cuales
se detectan los emprendedores potenciales (Geehalg 2004). En sintesis, si bien
han estudiado los procesos de demografia empiesaritds ultimos afios, aun no
existen antecedentes de un estudio que analickfémencias regionales en las tasas de
entrada y salida de empresas en nuestro pais.

2) Los datos

La fuente de datos utilizada es el Observatori&gleo y Dinamica Empresarial en
Argentina, que se desarrolla en el Ministerio dab&jo a partir de los registros
administrativos de la seguridad social (SIPA). & ébectos de este estudio se considera
una empresa a una unidad econdmica independieattfichda a partir de su clave de
identidad tributaria (CUIT) y que, al menos, dezlam empleado registrado. Las
empresas incluidas en esta base representan ldadtae las empresas industriales
formales. En particular, se analizan sélo aquéitagas “locales”, es decir, se toma en
cuenta sdlo la jurisdiccion en la cual la empreselada la mayor parte de su empleo.
Este criterio permite estimar de mejor manera usion del tramado genuinamente
local, otorgando una mayor precision al calculdadetasas de apertura, cierre y cambio
neto de firmas para cada provincia. Se toman entaue total de 25 “provincias” o
jurisdicciones, ya que dentro de la Provincia deritis Aires se analiza por separado a
CABA, los 24 Partidos de GBA y el Resto de la Pmnoia. Adicionalmente, los datos se
encuentran desagregados a nivel rama de activad2dligitos de la clasificacion CIIU.
En el Anexo metodologico se describen en mayoilddts caracteristicas de esta base
de datos.

3) Intensidad del proceso de apertura de firmas eArgentina: evidencias de la
reconstitucion del tejido industrial en el perioda2003-2008.

El proceso de recuperaciéon y crecimiento econérmaado luego del quiebre del
régimen de convertibilidad, generé un ambiente iprfopara la creacion de nuevas
empresas (MTEyYSS, 2007; Kangisal, 2009). Esta etapa de crecimiento se caracterizo
por su naturaleza generalizada a todos los seaerkeseconomia, aunque cabe destacar
qgue la industria recobré protagonismo -en particela términos de generaciéon de
empleo- luego de los drasticos procesos de re@stagdn sectoriales experimentados
entre mediados de los 70 y 90.

El grafico 1 presenta la evolucion de la creaciénfidnas industriales entre 1996 y
2008. Noétese la intensidad del proceso de apeatiraievas firmas industriales a partir
del cambio en el patron de crecimiento, tanto sasacomo en valores absolutos. A
partir del afio 2003 y hasta 2008 se crearon pocd®ad@4 mil empresas industriales, a
razon de 5.500 por afio. Esto significO una tasanpdio de apertura de industrias
superior al 9% anual entre 2003 y 2008.



Si se tiene en cuenta aquellas empresas que satienmercado, el saldo neto del juego
entre aperturas y cierres de industrias da comdtae® la incorporacion de casi 13.400
firmas industriales desde 2003 hasta finales deé,280equivalente a un crecimiento
neto delstockde industrias del 3,9% anual.

GraficoN'1- Apertura de empresas industriales entre 1396 y 2008. Total nacional. Cuartos trimestres. Cantidad
de firmas y tasas interanuales.
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Tasa de apertura: nuevas firmas / Total firmas activas durante el periodo.
Fuente: Observatorio de Empleo y Dinamica Empresarial -DGEYEL - SSTPYEL - MTEySS en hase a SIPA.

Sin embargo, mas alla de los valores promedio elébgo, resulta necesario analizar la
evolucion de la demografia empresarial a lo largjonsismo. El cuadro 1 muestra que,
si bien han ingresado alrededor de 5.500 nuevasesa® cada afo, la cantidad de
firmas que salen del mercado asciende en formancantdesde alrededor de 2.300 en
el afio 2003 a 5.100 en el afio 2008. Este importati@mento en las empresas
salientes es el resultado de la evolucion tipicdadéinamica industrial en afios con
elevado crecimiento del producto luego de una paducrisis como la que atraveso
nuestro pais a partir del afio 1999: ante los pomeignos de recuperacion por parte
del mercado, existe un gran numero de ingresataiet®, de proyectos demorados por la
crisis como de nuevas iniciativas que se ven faidas por el nuevo contexto
macroecondémico. MTEyYSS (2007) muestra que la tasanttrada en el periodo 2003-
2005 habia alcanzado los valores mas altos en ltosog 10 afios y que, como
resultado de la evolucion de la dinamica industrégtimaba probable que en los
periodos subsiguientes los mecanismos de seledelomercado produjeran un ajuste
en elstockde firmas, lo cual se observa dgiNo obstante, cabe resaltar que mas alla

4 Mas alla de las variaciones propias de cada afidestaca que las entradas representan mas delel0%
total de empresas continuadoras en cada uno @éidssanalizados.



del incremento en la cantidad de empresas que abanckl mercado, el nimero de
empresas continuadoras asciende en forma permamknkargo del periodo.

Cuadro N’ 1- Sector industrial. Evolucion de las aperturas, cierres y continuadoras. Cuartos trimestres 2003-
2008. Cantidad de firmas.

Continuadoras

Entradas SEIES

2.330 42.754
2.326 45.234
2.929 48.317
3.623 49.987
4.358 51.796
5.103 52.417

Fuente: Observatorio de Empleo y Dinamica Empresarial -DGEYEL - SSTPYEL - MTEySS en hase a SIPA.

Por otra parte, es importante sefalar que la iadsdel proceso de creacion de
empresas industriales ha tenido un gran impactolaemgeneracion de empleos
registrados. El grafico 2 permite observar el camig tendencia en términos de la
creacion bruta de empleo por parte de las nuerraagiindustriales en cada afo, que ya
evidenciaba un franco descenso desde 1996 (priater disponible) al igual que el
nacimiento de nuevas industrias. Por otro ladojmgmortante sefialar que durante el
periodo 2003-2008 la apertura de nuevas firmassindies permitié la creacion de mas
de 152 mil puestos de trabajo registrados en dieltor.

Asimismo, la evolucion del tamafio medio permitecobar que la creacion de firmas de
la fase post convertibilidad estuvo orientada h&gi@as de menor porte en términos de
empleo, principalmente empresas del segmento deitas y las pequefias.

En este marco, la siguiente seccion del estudiprgpone analizar la dinamica de
nacimiento de firmas industriales a nivel provihcken primer lugar, se clasifica a las
provincias en tres grupos de acuerdo a su niveldiestrializacion, definido a partir de
indicadores demograficos y de estructura industBabre la base de esta tipologia, se
analiza la intensidad del proceso de apertura rdea$ industriales, identificando la
existencia de patrones de comportamiento diferscia



GraficoN’'2- Apertura de empresas industriales entre 1996 y 2008. Creacion bruta de empleo y tamaiio medio de
firma. Cuartos trimestres. Cantidad de ocupados.
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Fuente: Observatorio de Empleo y Dinamica Empresarial -DGEYEL - SSTPYEL - MTEySS en base a SIPA.

4) Dinamica empresarial a nivel provincial en el peodo 2003-2008

4.1 Caracterizacion de las provincias segun sunsigad industrial

La estructura industrial en Argentina constituye twamado que presenta fuertes
heterogeneidades en términos de la distribucioemeleo y de las empresas. Dadas las
caracteristicas de expansion del sector industsal perfil de especializacion, la mayor
parte del tejido tendié a concentrarse en tresipc@s (Buenos Aires -la Ciudad de
Auténoma de Buenos Aires (CABA), los 24 municipidsl conurbano bonaerense
(Partidos de GBA) y el resto de la provincia-, @df¢ y Cordoba). Teniendo en cuenta
las cuestiones estructurales y las disparidadesnags resulta conveniente, antes de
avanzar en el estudio de los procesos de demogtafirmas industriales a nivel
provincial, categorizar a las provincias de acuerda nivel de industrializacién.

En este sentido, con el objetivo de identificar lasgos diferenciales de la dinamica
industrial a nivel provincial, se propone dividitaes jurisdicciones en grupos segun un
indicador de intensidad industrial provincial, quenbina cuatro medidas:

i) La densidad del empleo industrial, medida comodatidad de empleados
registrados en la industria cada mil habitantes.

i) La densidad del tejido de empresas industrialeslidaecomo la cantidad de
empresas industriales cada mil habitantes.

iii) El peso de la actividad industrial en la provinoedido como la participacion
del empleo registrado en el sector sobre el taia¢ohpleo privado registrado.



Iv) El peso de la actividad industrial de la proviremdre el total nacional, medido
como la patrticipacion del empleo industrial de tavjincia sobre el total del
empleo privado registrado industrial a nivel naalon

Como resultado del andlisis de dichos indicad@egueden identificar tres grupos de
provincias segin su grado de intensidad indudtriaé importante sefialar que la
presente tipologia de provincias es,priori, consistente con otros analisis de la
estructura productiva y regional argentina de lasas décadas (Gatto, 2007).

En este sentido, se pueden encontrar en el prinm@ogaquellas provincias con una
extensa tradicion industrial en nuestro pais y euglican gran parte del total del
empleo registrado en la industria a nivel nacio(&8,2%), asi como una alta
participacion sectorial (el 24,9% del empleo proiah en promedio, pertenece a la
industria). Aqui se ubican los principales cenirmtustriales del pais (Buenos Aires -
CABA, Partidos de GBA y Resto Bs. As- Santa Fe,d6ba y Mendoza). También
integran este grupo San Luis y Tierra del Fueg® han sido parte de distintos
programas de promocién industrial (Cuadro 2). Estgunto de provincias mostré un
desempeio superior en términos de crecimiento dpleemindustrial, con un
incremento cercano al 45% entre 2003 y 2008.

Existe un segundo grupo de provincias de intensiddaistrial intermedia que, si bien
explican sélo en el 10,6% del total del empleo gtdal nacional, muestran una
participacion del empleo industrial (19,3%) cercaalapromedio nacional (21%).

Integran este grupo provincias en las que se puigiderificar ciertas especificidades
regionales (Madera, papel y muebles, yerba mategntMisiones; papel y azucar en
Tucuman; vinos en San Juan; agroindustria en ERitwe, entre otras). Este grupo de
provincias evidencié una dinamica del empleo inistnoderada respecto a los otros
grupos (incremento del 29% entre 2003 y 2008).

Finalmente, existe un grupo de provincias de bansidad industrial, que da cuenta
de una pequefia porcién del empleo industrial (4,2%h las que s6lo 1 de cada 10
ocupados formales pertenece al sector industralm@nera contraria al primer grupo,
aqui se ubican provincias cuya tradiciébn producteaacerca mas a las actividades
primarias que a las industrias de transformaciomaNeuquén y Santa Cruz (Mineria,
petréleo y gas); La Pampa, Corrientes, Formosa,c&Cha Santiago del Estero
(Agricultura y Ganaderia); y Salta (Mineria, petmly tabaco). En términos de
evolucion del empleo, este conjunto de provinciastnd un fuerte dinamismo (42%),
apenas 3 puntos por debajo del grupo de alta ideshendustrial.

® El procedimiento para elaborar el indicador cdasis ordenar a las provincias de acuerdo a camla un
de los aspectos considerados. Seguidamente, dadseqconsidera que todos los aspectos tienen igual
importancia al momento de describir la intensidadiustrial, se asigna a cada uno igual ponderacion
(0,25), sumandose todos los valores para cadanmiaw ordenandolas en forma ascendente.



Guadro N° 2 - Provincias segin grado de intensidad industrial

Participacion Participacion Crecimiento
del empleo promedio del neto del
Intensidad industrial Provincias industrial empleo empleo
sobre el total industrial en la industrial
nacional (%)  provincia (%) 2003-2008 (%)
Partidos de GBA, Santa Fe,
Grupo 1: Alta CABA, San Luis, Cérdoba
intensidad industrial | Resto Bs As, Tierra del 852 24.9 44.9
Fuego, Mendoza
Misiones, Entre Rios, San
Grupo_2: Media Juan, C’hubut_, La Rioja, 10,6 193 28.9
Intensidad Tucuman, Jujuy,
Catamarca, Rio Negro
La Pampa, Corrientes,
Grupo 3: Baja Salta, Neuquén, Chaco,
intensidad Santa Cruz, Sgo. del 4.2 10,2 41,9
Estero, Formosa

Fuente: Observatorio de Empleo y Dinamica Empresarial -DGEYEL - SSTPYEL - MTEySS en base a SIPA.

Este analisis permite agrupar las provincias emitérs de una serie de indicadores
relacionados con el desarrollo industrial y margapunto de partida para las proximas
secciones del documento, que tienen como objetnalizar desde un punto de vista
dindmico, en qué medida el proceso de crecimiangoitado a partir de 2003 impacto
en las estructuras industriales a nivel provinditls precisamente, se intenta conocer si
los procesos de demografia empresarial en la industnivel provincial (ya sea el
nacimiento y el cierre de nuevas firmas o el cremmo de las existentes) durante el
periodo 2003-2008 han presentado un caracter hamaogde acuerdo al nivel de
intensidad industrial o, por el contrario, si existvidencia de comportamientos
heterogéneos.

4.2 Los procesos de apertura y de cierre de firmdastriales a nivel provincial

Para analizar la dinamica industrial a nivel proiah se propone la revision de tres
indicadores: a) la tasa de apertura promedio 2038 y 2008, como medida de
intensidad; b) la tasa promedio de cierres y ¢asa de cambio neto, definida como la
diferencia entre amb&s

El grafico 3 presenta el valor promedio de estes imdicadores a lo largo del periodo
analizado, segun grupos de intensidad industrialpimer lugar, se destaca que las
provincias con mayor intensidad industrial tuvierom desempefio mas moderado en
términos de nacimiento de firmas industriales. baat de cierres fue reducida,
respondiendo al patron general de la economia, cambio neto de empresas en el
periodo fue el mas bajo de los tres grupos. Ensestido y dado que estas provincias

® En el Anexo estadistico (Cuadros A.1 a A.4) sestada cantidad de firmas industriales, de apastyr
de cierres por provincia y por afio, asi como tasespondientes tasas de apertura, cierre y camatio
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contaban con capacidades industriales previasoaepo de crecimiento es posible que
la expansion a partir de 2003 se haya basado @iifacion de la capacidad instalada
ociosa fruto de la recesion. En ese marco, edbfaajue la apertura de nuevas empresas
industriales haya estado asociada a complementajid® industrial existente mas que
a una reconstitucion propiamente dicha.

GraficoN' 3 - Apertura, cierre y cambio neto de empresas industriales. Promedio para el periodo 2003-2008.
Provincias segin grupos por intensidad industrial. Firmas Locales. En 7.

13,0

11.8
12,0 ®mApertura

11,0 BCierre 10,4

10,0 BCambio neto

9,0 1

8,0

7,0 7

6,0 1

5,0 7

neto de industrias. En %.

4,0 7

3,0 7

Tasa de apertura, cierre y crecimiento

2,0 1

1,0 7

0,0 -

Grupo 1: Alta Intensidad Grupo 2: Mediana Intensidad Grupo 3: Baja Intensidad

Intensidad Industrial

Tasa de apertura: nuevas firmas / Total firmas activas durante el periodo.
Fuente: Observatorio de Empleo y Dinamica Empresarial -DGEYEL - SSTPYEL - MTEySS en base a SIPA.

El grupo de baja intensidad es el que exhibe, emedio, tanto una mayor tasa de

apertura de industrias por afio en el periodo adiZ11,8%), como de cierres (6,8%),

lo que evidencia un mayor nivel de rotacion de @sgs (entradas + cierres = 18,6%)
respecto de los otros dos grupos (15,7% en lastaley 46,4% en las de media). Esto

puede evidenciar no sélo un mayor nivel de actvideondmica, sino que la estructura
productiva de las provincias de baja intensidadisiribl esté especializada en ramas
industriales con menos barreras a la entrada/sgkden las que predominan las firmas

de menor tamafio, como los segmentos de micro yepeguempresas. Este punto sera
abordado en las proximas secciones.

Cabe destacar que, a pesar de la mayor tasa @edmotie firmas industriales en el

grupo de provincias de baja intensidad industiaaiasa promedio anual de cambio neto
(5,0%) es mayor que en los grupos de alta (3,8%hegliana intensidad (4,3%). Esto

estaria indicando que el proceso de reconstitud&ntejido industrial ha sido mas

fuerte en este conjunto de provincias menos ddkatas.

Mas alla de que existen diferencias entre losgrapos de provincias en términos de
las tasas de crecimiento neto de firmas indussrigl@ra el periodo 2003-2008, es

11



importante destacar ques datos refuerzan la idea de que el proceso detara de
firma industriales se desarrolld6 con gran intengidg fue generalizado a todas las
provincias. No obstante, al interior de los grupase presentan una serie de
heterogeneidades que podrian estar evidenciandecdspdades provinciales o
regionales(grafico 4).

Grafico N' 4 - Tasa de crecimiento del stock de firmas industriales. Promedio para el periodo 2003-2008.
Provincias segin grupos por intensidad industrial. En %.
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6,4

o
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Tasa de crecimiento neto de
empresas industriales. En %.
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Partidos de GBA
Cérdoba
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Santa Fe

Tierra del Fuego

Catamarca
Entre Rios
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Rio Negro
San Juan
Tucuman
Corrientes
Formosa
Neuquén
Santa Cruz
Sgo. del Estero

Grupo 1: Alta intensidad industrial Grupo 2: Mediana intensidad industrial Grupo 3: Baja intensidad indu strial
Provincias por intensidad industrial

Tasa de crecimiento neto: Tasa de aperturas - Tasa de cierres.
Fuente: Observatorio de Empleo y Dinamica Empresarial -DGEYEL - SSTPYEL - MTEySS en base a SIPA.

En términos generales, las provincias con elevatinsidad industrial presentan una
evolucion similar a la observada a nivel naciohal. menos dinamica del grupo -en

términos de la incorporacion neta de firmas al awwe es San Luis, con una tasa de
cambio neto promedio de 1,7%. Por su parte, enrdlidel Fuego se observa una
evolucion diferente, con picos de entradas en@Pal7 y tasas de cierre muy elevadas
durante los ultimos afos de la serie (Cuadros AA3hydel Anexo estadistico).

En las provincias con intensidad industrial medks, tasas de cambio neto son en
promedio superiores (4,3%), debido en parte al m&mano inicial de su estructura
industrial. En este grupo, los mejores desempeé@ograsentan en las provincias de
Entre Rios -que muestra tasas estables que de@laeans2008- y Jujuy -con picos en
2006 y 2008-, seguidas por Misiones -que presemaapuofunda caida en los ultimos
afos- y Rio Negro, con una evolucién similar adbrdsto del pais. En el otro extremo,
las provincias menos dinamicas han sido San J@aRjdja y Catamarca.

Por ultimo, dentro del grupo de provincias connstdad industrial reducida, Corrientes
y Chaco han atraido a una gran cantidad de empresasrelacion a su estructura
industrial inicial- y tanto las tasas de cambicoreamo las de cierres se han mantenido

12



en niveles estables a lo largo de todo el peri®dw.su parte, Neuguén y La Pampa
también han mostrado muy buenos desemperios, petasas de salida crecientes. Las
restantes provincias del grupo, si bien han incread® significativamente la cantidad
de firmas, han tenido evoluciones menos estables glgunos afos, con tasas netas de
cambio negativas o cercanas a cero, sin un pagfimab para las salidas.

Hasta el momento parece existir suficiente evidepera sostener que el proceso de
apertura de empresas industriales, independienterdehnivel de desarrollo industrial
de cada provincia, se ha llevado a cabo con undefugensidad entre 2003 y 2008.
También existen indicios de que en el grupo deipoias de menor desarrollo de la
industria el crecimiento neto defiockde firmas industriales ha sido mayor en términos
de tasas. No obstante, resta saber en qué methdsueste de “oleada” de nacimientos
ha favorecido un rejuvenecimiento del tramado itrthisa partir de 2003, lo cual se
aborda en la siguiente seccion.

5) Movilidad empresarial ascendente en la industriaargentina: cambios de
estratos de tamafio e incidencia de nuevas firmas ehperiodo 2003-2008.

Ademas de la dinamica de apertura y cierre de esapreexpuesta en los apartados
anteriores, existen otros procesos vinculadosdemaografia de empresas que pueden
caracterizar una etapa de crecimiento econémicmdamgue experimento Argentina en
el periodo analizado en este documento. En esteédeeresta seccion apunta a
caracterizar procesos de movilidad empresariall ese&or industrial, entendiendo la
movilidad como la combinacién de dos procesos bgaal la demografia de empresas.
En primer lugar, la transicion entre estratos deaféo en las firmas existentes durante
el periodo 2003-2008. En segundo término, la ppdaatdn de las nuevas empresas
industriales nacidas luego de la crisis y su impact el tejido empresario. Para ambos
analisis, se propone mantener como variable de ¢mstdistintos grupos de provincias
segun intensidad industrial.

5.1 Movilidad entre estratos de tamafio e incidemgdas nuevas empresas a nivel pais

El primero de los procesos esta directamente asmaiacrecimiento del empleo y tiene
gue ver con las transiciones entre estratos defimohalas empresas entre el afio 2003 y
el 2008. Este proceso puede adquirir un carécter ascendefgscendente de acuerdo a
las caracteristicas del ciclo econémico en el perite referencia. En este caso, el rasgo
predominante es el de movilidad ascendente, es, decencuentran empresas en plena
expansion y consolidacion de sus operaciones.

A nivel nacional se identifica una importante mimddd ascendente de las empresas
industriales preexistentes (Cuadro 3). Tal escasd,del total de grandes industrias en
actividad en el afio 2008, mas de un tercio (39%Yipne de estratos menores. En el
caso de las firmas industriales medianas sucedesatglar: el 40% de las empresas

medianas del tercer trimestre de 2008 eran pequefrasroempresas que expandieron

sus dotaciones en la fase de crecimiento, miequasen el caso de las pequeiias, el
27% eran microempresas a comienzos de la recuperaconémica.

" A los efectos del anélisis de movilidad por essatle tamafio a lo largo del tiempo se utiliza una
metodologia de tamafios mdviles interanuales. EBsterecada trimestre se estima el tamafio de la firm
en funcién del nivel de ocupados y la rama de adt{para mayor detalle ver Anexo metodol6gico) para
poder determinar en qué medida el crecimiento mieleo posibilita el cambio de tramo de tamario.
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Otra manera de dar cuenta de la magnitud de lalisexyiempresarial en la actual

dinamica de crecimiento consiste en analizar eteyinje de empresas que no ha
cambiado de estrato de tamafio durante los Ultinme® @fios: el 57% de las empresas
grandes, el 44% de las medianas, el 40% de lasepagwy menos de la mitad de las
micro (45%) que se encontraban en actividad enuatta trimestre del afio 2008, ya

existian en esos tramos de tamafo en igual pedieidario 2003.

Cuadro 3 | Total Nacional Matriz de transicion entre estratos de tamano. Cuartos trimestres 2003-2008. Firmas
industriales. En ’.

2008 (Cuarto trimestre)

Grande Mediana @ Pequefia Micro Distribucién (%)
Grande 56,9 1,1 0,0 0, 1,9
Mediana 35,3 43,9 1,1 0,1 5,9
Pequefia 2,7 36,6 39,9 2,6 18,2
Micro 0,6 3,9 27,0 45,5 34,0
Aperturas 4.4 14,5 31,9 51,] 40,1
Total 100,0 100,0 100,0 100,0 100|,0

trimestre)

Fuente: Observatorio de Empleo y Dinamica Empresarial -DGEYEL - SSTPYEL - MTEySS en base a SIPA.

El segundo factor que potencia la movilidad ascetedde empresas es la importante
incorporacion de agentes: poco més del 40% denthssirias activas hacia finales de
2008 fueron creadas a partir del aflo 2003. Esteepooes visible incluso en los tramos
de empresas grandes y medianas, que se caractpdedrajos niveles de movilidad
respecto de las firmas pequefias y micro. Asi, 4¥4le las grandes industrias y 14,5%
de las medianas que estuvieron activas en el ctramestre de 2008, son empresas
muy jovenes, creadas durante la post-convertililidRespecto de las pequeiias, el
31,9% de las firmas se corresponde con apertutgededo, mientras que en el estrato
de microempresas, los nacimientos explican el 51dé&lstock de microempresas
industriales del afio 2008.

5.2 El proceso de cambios de estrato de tamafwee provincial

Los procesos de movilidad empresarial (ascendentayel regional reflejan una serie
de diferencias de acuerdo al nivel de industriei@ade las provincias. Los cuadros 4,
5y 6 representan las matrices de transicion draraos de tamafio para las firmas
industriales. Si se comparan las diagonales somésease puede advertir que el
conjunto de provincias mas industrializadas present estructura con un mayor grado
de movilidad que el resto, en el estrato de lasa#s grandes (a menor porcentaje en las
celdas de la diagonal, mayor la movilidad en elqukr). Esto quiere decir quen las
provincias con mayor intensidad industrial ha sid@yor la proporcién de firmas
medianas, pequefas y micro que en el periodo 2008-aumentaron sus dotaciones
de empleo hasta transformarse en firmas gran@&sso se puede explicar porque las
provincias de mayor intensidad industrial se egigain en ramas intensivas en capital,
para las cuales el empleo de referencia del estgande” es menor que en las
intensivas en mano de obra (Ver Anexo metodoldgico)
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Guadro N’ 4 - Provincias de Alta Intensidad industrial. Matriz de transicion entre estratos de tamaiio. Cuartos
trimestres 2003-2008. Firmas locales™. En 7.

2008 (Cuarto trimestre)

Distribucién
(%)

Grande Mediana | Pequefia Micro

o Grande 56,6 0,9 0,0 0,0 1,8
55 Mediana 36,0 42,8 1,0 0,1 5,7
R Pequefa 2,8 37,2 39,4 2,6 18,4
- e Micro 0,5 4,0 26,5 44,8 33,3
85 Aperturas 4,1 15,1 33,1 52,6 40,9
N Total 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0

*Firmas locales: Se considera a una firma local de una determinada provincia, en aquella donde declara la mayor cantidad de empleados.
Fuente: Observatorio de Empleo y Dinamica Empresarial -DGEYEL - SSTPYEL - MTEySS en base a SIPA

Las provincias de mediana intensidad industrialstrae una estructura mas rigida que
el resto, tanto en el caso de las grandes empfeasisun 65% permanecio estable),
como en el de las medianas (52,3%). En este casdgelsen tener en cuenta dos
factores: i) son provincias con una alta partidipacle firmas grandes y medianas en su
estructura productiva y ii) estas empresas se nleoasectores intensivos en mano de
obra (algunas ramas de alimentos, textil, cueralgado, madera, entre otras) por lo
cual los umbrales para cambiar de un estrato a smnomayores y, por ende, mas
dificiles de alcanzar.

Guadro N° 5 - Provincias de Mediana Intensidad Industrial. Matriz de transicion entre estratos de tamaiio. Cuartos
trimestres 2003-2008. Firmas locales™. En 7.

2008 (Cuarto trimestre)

Distribucién
(%)

Grande Mediana | Pequefia Micro

o Grande 64,8 2,4 0,0 0,0 2,5
5T Mediana 24,9 52,3 1,9 0,2 6,3
R Pequefa 2,6 28,7 37,0 2,4 14,3
- e Micro 0,5 3,6 27,6 41,7 32,9
= Aperturas 7,3 13,1 33,6 55,7 44,1
o Total 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0

*Firmas locales: Se considera a una firma local de una determinada provincia, en aquella donde declara la mayor cantidad de empleados.
Fuente: Observatorio de Empleo y Dinamica Empresarial -DGEYEL - SSTPYEL - MTEySS en base a SIPA.

En el caso de la movilidad hacia las firmas mediahay que destacar a las provincias
con menor intensidad industrial, que han mostradyomes porcentajes de firmas

pequefias y micro que avanzaron hacia dicho segmesto podria estar marcando la
consolidacion de algunas actividades industriakesl@sarrollo reciente. La existencia
de estos procesos de estabilizacion en el merpadoia constituir un buen indicio para

la consolidacién del empleo industrial, teniendo ementa que los tramados

empresariales de estas provincias tienen una nparticipacion de los segmentos de
tamafio mas vulnerables (Micro y pequefias empresas).
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Guadro N’ 6 - Provincias de Baja Intensidad Industrial. Matriz de transicion entre estratos de tamaiio. Cuartos
trimestres 2003-2008. Firmas locales'. En .

2008 (Cuarto trimestre)

~ . Distribucién
Pequefia Micro (%)

Grande Mediana

o Grande 59,6 1,5 0,0 0,0 1,3
5T Mediana 36,5 38,8 1,3 0,1 41
R Pequefa 0,0 33,7 38,2 3.2 15,1
- e Micro 0,0 5,6 25,9 40,7 33,1
85 Aperturas 3,8 20,4 34,6 56,0 46,4
N Total 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0

Firmas locales: Se considera a una firma local de una determinada provineia, en aquella donde declara la mayor cantidad de empleados.
Fuente: Observatorio de Empleo y Dinamica Empresarial -DGEYEL - SSTPYEL - MTEySS en base a SIPA.

5.3 La incidencia de las aperturas a nivel provaici

A nivel provincial, si bien la incidencia de loscmaientos de firmas industriales
presenta fuertes heterogeneidades, es notorimedsw generalizado de reconstitucion
y renovacion del tejido productivo. El grafico Stala la tasa de incidencia de la
creacion de empresas industriales de acuerdo #&desgrupos de provincias segun
intensidad industrial. Es notoria la participacide las nuevas empresas en las
provincias con menor desarrollo industrigtacticamente la mitad de la poblacién de
firmas industriales (46,4%) son firmas jovenes,idas a partir del cambio en el patrén
de crecimiento econémico.

No obstante, también debe destacarse que estesprdeaejuvenecimiento industrial es
muy importante en el resto de las provincias ya qoeel grupo de mediana intensidad
industrial las aperturas de nuevas industrias septan el 44,1% del sector en 2008 y
en el caso de las provincias con mayor tradicidasirial el impacto es del 40,8%.
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GraficoN' 5 - Incidencia de las nuevas empresas industriales creadas a partir de 2003 en el aiio 2008. Provincias
segin grupos por intensidad industrial. En %.
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Grupo 3: Baja intensidad industrial Grupo 2: Mediana intensidad Grupo 1: Alta intensidad industrial
industrial

Tasa de crecimiento neto: Tasa de aperturas - Tasa de cierres.
Fuente: Observatorio de Empleo y Dinamica Empresarial -DGEYEL - SSTPYEL - MTEySS en base a SIPA.

En los cuadros del apartado anterior, puede apsectn detalle las caracteristicas de
este proceso en los diferentes grupos de provir{cizadros 3 a 5, fila Aperturas).
Desde la perspectiva de los distintos tamafosrd®fise destaca la incidencia de las
nuevas empresas en el conjunto de firmas grandesjezilas provincias de mediana
intensidad industrial y en los segmentos de tamafemliano en las provincias
relativamente menos industrializadas. Asimismo, eéngrupo de baja intensidad
industrial existe una mayor incidencia de nacindenén firmas de menor tamafo,
especificamente del segmento de micro y pequefipgesas industriales (MyPE). Esta
mayor incidencia de las aperturas MyPE marca undetecia a reforzar la estructura
por estratos de tamafo preexistente (cuadro 7).

Guadro N° 7 - Participacion de las micro y pequeias empresas segin grupos de provincia por intensidad industrial.
Guarto trimestre 2008. En .

Peso de las

Provincias segun Intensidad Industrial Peso de las MyPE e1  MyPE en las
la estructura (%) aperturas (%)
Grupo de Alta intensidad industrial 74,2 85,6

~

Grupo de Mediana intensidad industrial
Grupo de Baja intensidad industrial

7,0 89,3
D,5 90,7

~

Fuente: Observatorio de Empleo y Dinamica Empresarial -DGEYEL - SSTPYEL - MTEySS en base a SIPA.
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6) Andlisis a nivel de rama de actividad

6.1 Tendencias generales

Tal como fue sefialado en la tercera seccion dedest@mento, en el periodo 2003-
2008 ingresaron cerca de 34.000 nuevas firmas timales al mercado, mientras que
alrededor de 20.500 cesaron sus actividadesto implica una tasa de cambio neto
(TCN) promedio del 3,9%.

En este contexto, las ramas industriales que pia®enun crecimiento de la poblacion
de empresas por encima del promedio a lo largode ¢l periodo son, en orden de
importancia: Reciclamiento (TCN: 12%); Maquinaria @ficina (7%); Confecciones
(6%); Otros equipos de transporte (5%); Cuero (5Hgirumentos Médicos (5%);
Madera (5%); y Otros Productos de Metal (5%). Asmo, la rama industrial con
mayor importancia relativa a nivel nacional (Aliney Bebidas) presenta una TCN
promedio del 3% (Cuadro 8).

Cuadro N° 8 - Tasas de Cambio Neto (TCN), de Apertura, Cierre, Rotacion y Creacion de Empleo en Ramas de
Actividad seleccionadas. Promedio 2003-2008. En .

Cambio
Neto

Apertura Cierre Rotacion Empleo

Reciclamiento* 12,1% 19,7%| 7,6% 27,2% 7,1%
Magquinaria de Oficina* 6,8% 13,7%| 7,0%| 20,7%| 4,5%
Confecciones* 6,4% 14,9%| 8,5% 23,5% 6,3%
Otros equipos de transporte 58% 11,4%| 6,1% 17,5% 4,5%
Cuero* 5,2% 11,8%| 6,6% 18,5% 4,0%
Instrumentos Médicos 49% 9,0%| 4,1% 13,1% 2,8%
Otros Productos de Metal 4,71% 10,0%| 5,3% 15,3% 4,5%
Madera* 4,6% 11,8%| 7,1% 18,9% 6,1%
Promedio Nacional 3,9% 9,9% | 6,0% 15,9% 2,9%
Alimentos y Bebidas 3,1% 9,6%| 6,5% 16,1% 2,6%

Fuente: Observatorio de Empleo y Dinamica Empresarial -DGEYEL - SSTPYEL - MTEySS en hase a SIPA.

Con excepcion de Instrumentos Médicos, Otros eguileatransporte y Otros Productos
de Metal, todas las ramas mencionadas son lasrqaentan ademas las mayores tasas
de apertura y de cierres. Por tal motivo, la twebala en estas ramas ha sido muy
elevada, ya que en promedio, entre el 27% y 17%sdempresas ha ingresado o salido
del mercado cada afio. La turbulencia en el totaladendustria también ha sido
importante: la tasa de rotacion (aperturas + a@gresciende a mas del 15% en
promedio en el periodo.

Con respecto a la creacion de empleo, las ramasn@sehan crecido en términos de
ocupados son: Reciclamiento de desperdicios y Hesdque incremento la cantidad de
ocupados en un 7%); Confecciones y Madera (6%); bMge(5%); Cuero; Otros
productos de metal, Maquinaria de Oficina; Otrasiode transporte (4%).

8 Cabe aclarar que se trata de empleadores endactés que dejan de declarar empleo formal, pero no
necesariamente dejan de operar.
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Por otra parte, las ramas menos dinamicas, tanttéremnos de empleo como en
cantidad de empresas, son: Productos de petraledu®os quimicos; Automotores y
Papel. No obstante, merece destacarsetaugs las ramas industriales presentaron
tasas de cambio neto que, en promedio, han sidtiyassa lo largo del periodo

6.2 Comportamiento a nivel provincial

A partir de estos resultados cabe preguntarsdesicemportamiento ha sido similar en
todas las provincias argentinas. En particulagr@da conocer si, como sucede a nivel
pais, la totalidad de las ramas industriales hagmtado tasas de cambio neto que sean
en promedio positivas o, alternativamente, si gnras de las ramas mas relevantes en
cada provincia la tasa de cierres ha superadoska de aperturas. Asimismo, se
identifican las actividades industriales con magotasas de apertura, teniendo en
cuenta las limitaciones que surgen en algunos gasola escasa cantidad de empresas
continuadoras, lo cual puede distorsionar dichsastahaciéndolas artificialmente altas
o bajas.

En primer lugar, se destaca que algunas provine@aspresentan ningun tipo de
actividad en ramas enteras de la industria. Ponge Formosa carece por completo de
actividad en 8 de las 23 ramas industriales coremids. Algo similar sucede con
Catamarca (que no tiene actividad en 7 de ellas)Pampa y Santa Cruz (6); Rio
Negro; Jujuy; Misiones y Tierra del Fuego (5); Chifp La Rioja (4), entre otras.

El principal resultado que se desprende del amsaéisi quepor lo general, no se
observan tasas de cambio neto que sean en pronmegjativas en las principales
ramas de actividad de cada provintida excepcién la constituye la industria de
Productos Textiles, que siendo una de las masaetes, presenta tasas negativas
las provincias de Catamarca, La Rioja, San Luisig TCN cercana a cero en Chaco.
Ademas, en San Luis, a lo largo del periodo hadsahas empresas que las que han
ingresado en la industria de Productos de cauclptastico. Lo mismo sucede en
Formosa con Edicion y en Catamarca con Confecciones

Las industrias de Confecciones; Cuero; Madera; gidRemiento, que son las que
presentan mayores tasas de apertura a nivel ngdiamdién presentan elevadas tasas
de entrada en la mayor parte de las proviftidéo obstante, también se observan
actividades que han tenido un importante creciraiantivel provincial y que no surgen
como ramas dindmicas a nivel nacidhaEsto sucede porque la dindmica nacional
responde a la evolucion que han tenido esas ramaguellas provincias en las cuales
existe un gran numero de empresas de esa actividddes el caso de Muebles,
Productos Textiles y Otros productos de Metal.

A modo de ejemplo, puede mencionarse que el 35%agdempresas de Muebles se
encuentran en GBA, donde la tasa de apertura derasta es cercana al promedio
(9%). Sin embargo, en Formosa, Chaco y Entre Rposyincias relativamente

especializadas en Muebles, tanto las tasas deuspertbmo las de cambio neto

° Las principales ramas de actividad en una provisciaaquellas que concentran al menos el 6% de la
cantidad total de empresas en promedio en el period

19 Alrededor de 16 de las 23 provincias presentagséas ramas tasas de apertura que superan en un 10%
al promedio provincial.

1 En este apartado se entiende como “dindmicas’llaguemas que presentan una tasa de apertura
promedio a lo largo del periodo que supera en @6 dl0oromedio del total de las ramas de la proginci
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superaron ampliamente la media provirféiaPor otra parte, la industria de Productos
Textiles ha tenido desempefios muy diferentes séay(provincia. Tal como se ha
mencionado, en Catamarca, La Rioja, San Luis y €kata actividad presenta escaso
dinamismo, mientras que en CABA, Cdérdoba, MendoZagta Fe presenta tasas de
entrada superiores al promedio provincial. No ofistasolo en CABA la tasa de
cambio neto es notoriamente superior al promedinosOproductos de Metdl -la
segunda actividad industrial en importancia enag,ptanto en términos de empresas
como en cantidad de ocupados- presenta a nivebmacuna tasa de apertura de
alrededor del 10%, muy cercana al promedio. Sinagga) esto responde a la dinamica
de esta industria en la Provincia de Buenos Aires YCABA, encontrandose tasas de
entrada muy superiores al promedio nacional eralgomparte de las provincias.

Por otra parte, existen actividades que se matafiesomo dinamicas a nivel nacional,
pero no lo son para la mayor parte de las prowndta particular, esto se observa en
Otros equipos de transporte (embarcaciones, loaa®y aeronaves) y Maquinaria de
oficina. La primera de ellas ha tenido elevadaasta® apertura a nivel nacional debido
fundamentalmente al ingreso de empresas en larfeiavile Buenos Aires (GBA +
Resto}*, mientras que el dinamismo a nivel nacional deelgunda industria obedece a
la evolucion observada en las provincias mas dakatas, tales como Cérdoba, Santa
Fe, CABA y Mendoza.

6. 3 Evolucion de las principales ramas a nivelyangial

El objetivo de este apartado es identificar lasamgue han impulsado el crecimiento
industrial en cada provincia y describir brevementevolucion a lo largo del periodo.
En el Cuadro 9 se muestran las ramas industrialedideraron el crecimiento en las
provincias con elevada intensidad industriahl igual que en el resto de los grupos, se
observa que la mayor parte de las provincias hadoeasu crecimiento en la rama Otros
productos de metal. La evolucién de esta activiiadido similar en la mayor parte de
las jurisdicciones: picos de entradas netas pasit@n los afios 2004 y 2005, para luego
decaer, en muchos casos, a niveles negativos &1 3B0embargo, si bien esto muestra
una ralentizacion en la dinamica de crecimientoenlzgla en los primeros afos, de
ningn modo indica una disminucién en la cantidadstablecimientos: las provincias
que de algun modo basaron su crecimiento indusiniasta rama poseen en la misma
al final del periodo, entre el 30% y el 70% masidevas empresas con respecto al afio
inicial y entre 65% y 130% maés de ocupddos

Asimismo, también es relevante la actividad textile confecciones en CABA y en el

Resto de la Provincia de Bs. As. En ambos casasfe€dones presenta una rotacion
muy elevada: entre el 20 y el 30% de las empreasiaa e sale cada afio del mercado.
En relacién con la evolucion del cambio neto, nueste se observan picos en el afo

12 Una provincia posee una especializacion relativauea rama industrial cuando el porcentaje de
ocupados en dicha rama supera al porcentaje dedesigue tiene esa actividad en el total del pais.

13 Otros productos de metal incluye la fabricaciéntafeques, depésitos y estructuras metalicas, tales
como puentes, torres, mastiles, columnas, vigagaduras, arcos, espigones, carpinteria metalica, et

4 Santa Cruz también presenta elevadas tasas de@uie obedecen al ingreso de 6 empresas.

!5 Se entiende que una rama ha liderado el crecimimdustrial en una provincia si la misma posee
cierta importancia relativa (mas del 6% de las @sgs), y presenta tasas netas de cambio supelores
promedio provincial.

' En el conjunto de estas provincias, Otros produd®metal ocupaba alrededor de 38.000 personas en
el afio 2003 y mas de 65.000 en el afio 2008.
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2004, que luego decaen suavemente en el caso dé\ @ABas abruptamente en el
Resto de la Provincia de Bs. As.

Por otra parte, se observa que San Luis poseerfindgecrecimiento diferente, basado
en la industria alimenticia y en Otros minerales metélicos, tales como vidrio,
cerdmica, cemento y hormigon. De igual modo, edadable el desempefio de
Maquinaria y Equipo en Santa Fe. Esta actividag@dasas de cambio neto elevadas y
estables en todos los afios, con excepcidén del @88, Zuando se tornan negativas,
principalmente por una disminucion en la tasa deada de nuevas firmas.

Finalmente, la industria de la Madera ha impulsadorecimiento en Mendoza y en
Tierra del Fuego, mientras que Muebles ha sidwvaeke en Santa Fe.

Cuadro N° 8- Ramas que han liderado el crecimiento en el Grupo de Alta Intensidad Industrial

Provincia Ramas que han liderado el crecimiento

CABA Confecciones (6,4%) Productos textiles (4,6%)

Resto Bs. As. Confecciones (6,1%) Otros productos de metal (4,8%)

GBA Otros productos de metal (4,1%)

Mendoza Otros productos de metal (5,0%) Madera (4,4%)

Tierra del Fuego | Otros productos de metal (6,7%) Madera (6,0%)

Santa Fe Maquinaria y equipo (4,9%) Otros productos de m@t®%) Muebles (4,5%
San Luis Alimentos (6,3%) Otros minerales no metalicos (4,5%

Nota: entre paréntesis se indica la Tasa de cambio neto promedio el periodo 2003-2008
Fuente: Observatorio de Empleo y Dinamica Empresarial -DGEYEL - SSTPyEL - MTEySS en hase a SIPA.

De igual modo, las provincias con intensidad indaisimedia (Cuadro 10), en su mayor
parte, han basado su crecimiento industrial ensQiroductos de metal y también en
Otros minerales no metélicos, ambas actividadegimladas con la construccion. La
evolucion es similar a la observada en las proamde alta intensidad industrial: por lo
general se producen picos en las tasas de camtmoeneel afio 2004/05, pero en
algunos casos las disminuciones posteriores somsraruptas. Cabe mencionar que
las tasas presentan una mayor inestabilidad, y ssstdebe al menor tamafio de la
estructura industrial en estas jurisdicciones.

Un rasgo destacable de las provincias de este grsigue las mismas han basado su
crecimiento en mayor medida en la industria de Afitos y Bebidas. Esta es la
principal actividad industrial en el pais, en targpresenta mas del 22% del total de
empresas y mas del 26% del total de ocupados nadpst A nivel nacional, si bien es
una de las menos dindmicas en términos de las daseasmbio neto, presenta en todos
los afios tasas de apertura superiores a las tasasrce, por lo cual se constituye en
una de las més estables en elBaEn las provincias de este grupo, se observars pico
de actividad en los afios 2004 a 2006, y en algoasss una tendencia descendente
hacia el final del periodo.

La industria de la madera también ha sido impaogtgmincipalmente en Tucuman y en
Entre Rios, con tasas de entrada muy elevadas) jon tasas de cierre que se

7 Algunas excepciones a este comportamiento se m&@ABA, Santa Cruz y Tierra del Fuego, donde
existen tasas negativas en dos 0 mas afios déda ser
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mantienen bajas excepto en los afios 2007 y 20@@idwesulta en tasas de cambio neto
promedio de mas del 11% y 7% respectivamente. rRgrak, la industria de Edicion ha
liderado el crecimiento industrial en Rio Negray picos en los afios 2005 y 2008.

Guadro N’ 10- Ramas que han liderado el crecimiento en el Grupo de Intensidad industrial Media

Provincia Ramas que han liderado el crecimiento

Misiones Otros productos de metal (5,1%)

San Juan Otros productos de metal (4,7%)

Chubut Otros productos de metal (5,7%) Alimentos (4,6%)

La Rioja Alimentos (6,0%) Otros productos de m&iah%)

Catamarca Alimentos (3,7%)

Entre Rios Madera (7,3%) Otros productos de méiapg)

Tucuman Madera (11,3%) Otros productos de metﬁ?/@,ongreqtzlzzglsezg!g;gc

ujuy Otros minerales no metalicos Alimentos (5,2%) Otros productos de
(5,7%) Madera (4,9%) metal (5,1%)

Rio Negro Edicion (6,3%) Alimentos (4,6%)

Nota: entre paréntesis se indica la Tasa de cambio neto promedio del periodo 2003-2008
Fuente: Observatorio de Empleo y Dinamica Empresarial -DGEYEL - SSTPYEL - MTEySS en base a SIPA.

Por su parte, las provincias con baja intensidadstrial han basado su crecimiento
principalmente en las industrias de Madera y Muefuadro 11). La evolucién de la
primera de ellas se manifiesta de forma diferemeaduerdo a cada provincia: en
Corrientes ha tenido un desempefo excepcionalhgugermitido duplicar el tamafo
del sector en seis afios y no muestra sefiales teedém Formosa, por otra parte, si
bien ha ingresado un importante nimero de emprgs@spermitio triplicar el tamafio
del sector en los primeros cinco afos- la tasai@tees supera a la de apertura en los
ultimos dos. Chaco comenz6 el periodo con tasass it cambio superiores al 10%,
pero las mismas decaen continuamente hasta aeeecaeso en 2008. Asimismo, tanto
Salta como La Pampa, después de afios con elevastss de entrada, terminan el
periodo con una disminucion neta de empresas,renntgs de tasafNo obstante, se
destaca que, en el conjunto de estas provinciasgdedel afio 2003 al 2008 se ha
producido un aumento en las empresas de esta ramaadi un 50%Otro rasgo
distintivo es la elevada rotacion: a modo de ejengh la provincia de Corrientes, entre
un 25% y un 40% de las empresas salen o entrameelado cada afio, y en la
provincia de Formosa este porcentaje asciende hegsa al 50% en algunos anos.

La industria de Muebles también presenta difereimsg®ctorias segun la provincia: en

Chaco se observan tasas de cambio neto que somadasig@ero positivas hasta 2007,
con un pico en el aflo 2008, cuando ingresan 19asuempresas sobre un total de 47
continuadoras. En Formosa, por otra parte, estssirid tiene un buen desempefio sélo
en los afios 2003 y 2004.

En este grupo de provincias también son relevadtess productos de metal y Otros
minerales no metalicod.a primera de estas ramas, a diferencia de los gsup
anteriores, no muestra una tendencia decrecientgaha final del periodoLo mismo
sucede con la segunda actividad en el caso de Chaeatras que en La Pampa
muestra un comportamiento inestable.
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Finalmente, en este grupo de provincias toma mayportancia relativa la industria de
Edicion. A diferencia de otras actividades, no bseova en este caso un patron de
evolucion decreciente. A modo de ejemplo, se daskagrovincia de Santiago del
Estero, en la cual, en el afio 2008 ingresaron 9esap sobre un total de 17 existentes.

Cuadro N° 11 - Ramas que han liderado el crecimiento en el Grupo de Baja Intensidad Industrial

Provincia Ramas que han liderado el crecimiento

Formosa Madera (10,9%) Muebles (5,1%)

Corrientes Madera (12,1%) Otros productos de n@14%)

Chaco Muebles (10,6%) Otros minerales no meta(i@d$s) Madera (5,3%
La Pampa Otros productos de metal (7,9%) Otrosnalie®no metalicos (5,6%\adera (5,6%
Santa Cruz Otros productos de metal (7,2%)

Neuquél Otros productos de metal (9,4%) Edicion (8,2%)

Salta Edicion (7,8%) Otros productos de metal (5,6%adera (4,8%)
Santiago Edicion (12,0%)

Nota: entre paréntesis se indica la Tasa de cambio neto promedio del periodo
Fuente: Observatorio de Empleo y Dinamica Empresarial -DGEYEL - SSTPYEL - MTEySS en base a SIPA.
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7) Conclusiones

En este trabajo se han analizado los procesos ttadany salida de empresas
industriales a nivel provincial, durante el perid2l@03-2008. La evidencia existente
permite concluir que el proceso de apertura deafirnmdustriales fue intenso y
extendido, tanto a nivel provincial como sectorial.

Sin embargo, el comportamiento no es homogéneo yokservan ciertas

particularidades en las provincias, de acuerdo aiwel de intensidad industrial. En
primer lugar, el proceso de apertura de firmas strihles se manifiesta con mayor
intensidad en las provincias con bajo nivel de stdalizacion. No obstante, dado que
se trata de provincias con tramados industrialey whébiles, aun no es posible
distinguir si el patron observado responde a urcgso de reconstitucion -lo cual
implica la existencia de algun tramado previo- enbde un incipiente desarrollo
industrial.

A pesar de que las provincias de menor desarnatiastrial mostraron un desempeio
superior al resto en términos de aperturas, camdiio e incluso una fuerte expansion
en el empleo industrial, queda pendiente determémadicho crecimiento permitid
acortar la brecha existente con las provinciasintsstrializadas.

Adicionalmente, se ha identificado la existencigpdrones de movilidad diferenciales
al interior del pais: las provincias de medianarisidad industrial muestran una
estructura mas rigida que el resto, mientras gsieptavincias mas industrializadas
presentan mayor movilidad en el estrato de lasafrgrandes y las de menor desarrollo
industrial, en firmas medianas. Asimismo, es natda participacion de las nuevas
empresas en este Ultimo grupo de provincias: peaognte la mitad de las empresas
existentes en 2008 son firmas nacidas a partica®bio en el patron de crecimiento
econdémico.

Un analisis pormenorizado a nivel rama, muestrargquee observan tasas de cambio
neto que sean en promedio negativas en las prlasipamas de actividad de cada
provincia, con excepciéon de la industria texBle han identificado, ademas, las
actividades que presentan tasas de apertura maslase tanto a nivel nacional como
en la mayor parte de las provincias: Confeccio@egro, Madera y Reciclamiento. En
este aspecto también se observan algunos compentasidiferenciales por provincia.
En particular, algunas de las actividades que bama un importante crecimiento a
nivel provincial, no surgen como ramas dinamicasleambito nacional, tales como
Muebles, Productos Textiles y Otros productos deéaMeé\l mismo tiempo, existen
actividades dinamicas a nivel nacional, que noasedomportado de igual forma en la
mayor parte de las provincias, como Otros equipedrdnsporte y Maquinaria de
oficina.

Las ramas de actividad que han liderado el creaitmitambién son diferentes segun la
intensidad industrial de las provincias. Si biemo®tproductos de metal ha sido
relevante en la mayoria de los casos, se destacelquecimiento empresarial de las
provincias con menor desarrollo relativo ha sidedado mayormente por las industrias
de Madera, Muebles y Edicion, a diferencia de Uaisdicciones mas desarrolladas, en
las cuales son mas importantes la industria de €tordnes y, en algunos casos,
Textiles y Maquinaria y Equipo.

Por lo tanto, si bien es cierto que hubo un rejaganiento generalizado del tramado
industrial, éste se llevd a cabo en aquellas ramaas que las provincias ya estaban
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especializadas, replicando el patron industriabterte. En este sentido, es posible
pensar que los incentivos macroeconémicos brindpdo®l cambio en el régimen de

crecimiento no hayan sido suficientes para geneaarbios visibles en la estructura

productiva de las provincias.

Este es un elemento a tener en cuenta, dado dpensia industria ha demostrado un
fuerte dinamismo luego de la devaluacion, al migrampo ha sido muy vulnerable
frente a sefales externas negativas (MTEyYSS, 20&6).decir, las ramas de
especializacion que explican buena parte del tgpdistrial y su empleo, son tan
dindmicas en las expansiones (en un rol creadsirgoamo en las etapas de recesion y
crisis (en un rol destructor). Esto plantea la selz@l de generar incentivos micro
orientados a mejorar la intensidad industrial,ipaldrmente en aquellas provincias que
presentan estructuras industriales muy vulneralaletas fluctuaciones del ciclo
econoémico.

Como futuras extensiones a este trabajo, resulevamte explorar cuales son las
caracteristicas regionales que determinan una magarde entrada, asi como también
cuales son los factores que ocasionan la exputiedlas empresas existentes. Si bien
este punto ha sido ampliamente estudiado en foegiante para paises desarrollados,
existe escasa evidencia empirica para paises arras aun cuando los fendmenos de
demografia empresarial pueden adquirir rasgoscpéates en estos paises (Bartelsman
et al, 2004; Burachick, 2000; Castilkt al, 2006; Fritsctet al, 2006). En particular,
es necesario identificar en qué medida el ingresakvas firmas o la salida de las
existentes obedecen a la especializacion industeatada provincia o bien a otras
caracteristicas propias, tales como infraestructuaapectos sociodemogréficos,
incentivos fiscales, economias de aglomeraciome eritas. En el mismo sentido, cobra
importancia investigar la supervivencia de las esas a nivel provincial, identificando
patrones de comportamiento diferentes por grupogrdeincias. Otros aspectos de
interés para futuros trabajos se relacionan coocomiportamiento de los grupos de
empresas de rapido crecimiento en el empleo, l&mmagaciones territoriales y la
incidencia de la actividad industrial previa comgtedminante del ingreso de nuevas
empresas.
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Anexo estadistico

Guadro A.11Poblacion de firmas industriales por provincia. Cuartos trimestres 2003-2008. Cantidad de empresas.

Provincia / Afio 2003 2004 2005 2006 2007 2008
PARTIDOS DE GBA 14.183 | 15.191| 16.154 17.01)7 17.683 17.834
CAPITAL FEDERAL 10.499 | 11.179] 11.638 12.341 12.68112.745
BUENOS AIRES 5.736 6.169 6.551 6.886 7.145 7.241
CATAMARCA 180 177 182 187 207 208
CORDOBA 4.508 4914 5.287 5.601 5.827 5.931
CORRIENTES 313 325 338 378 406 434
CHACO 446 469 491 516 534 580
CHUBUT 379 413 440 470 479 481
ENTRE RIOS 1.128 1.208 1.303 1.401 1.449 1.480
FORMOSA 122 121 140 156 156 155
JUJuy 190 199 213 228 237 253
LA PAMPA 272 296 325 330 346 345
LA RIOJA 130 135 143 151 152 159
MENDOZA 2.213 2.331 2.447 2.558 2.676 2.706
MISIONES 991 1.083 1.155 1.214 1.229 1.219
NEUQUEN 298 319 342 388 416 430
RIO NEGRO 457 494 537 559 567 591
SALTA 388 398 426 456 489 512
SAN JUAN 575 607 639 661 679 693
SAN LUIS 435 443 453 469 479 479
SANTA CRUZ 128 132 142 149 156 166
SANTA FE 5.570 5971 6.343 6.666 6.884 6.976
SANTIAGO DEL ESTERO| 237 256 258 274 293 299
TUCUMAN 548 572 622 647 734 807
TIERRA DEL FUEGO 144 152 161 171 186 185

Fuente: Observatorio de Empleo y Dinamica Empresarial -DGEYEL - SSTPYEL - MTEySS en hase a SIPA.
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Cuadro A2 | Apertura y cierre de firmas industriales por provincia. Cuartos trimestres 2003-2008. Cantidad de empresas

Provincia / Afio

2003 2004

Aperturas

2005

2006

2007

2008

2003

2004

Cierres
2005

2006

2007

2008

PARTIDOS DE GBA 1.213 1577 1.500 1.609 1.56 1343 557 558 705 934 1112 1.384
CAPITAL FEDERAL 1.101 1.331 1.039 1.435 1.15 1.080 611 578 707 794 99 1.149
BUENOS AIRES 597 719 648 694 716 637 2h1 470 B35 8 43 515 623
CATAMARCA 19 12 13 20 30 13 1( 7 18 <) 12 18
CORDOBA 489 635 501 624 585 552 216 2p2 481 B51 “29 493
CORRIENTES 48 41 42 63 58 57 45 27 p2 <{0] 29 36
CHACO 48 44 47 55 49 82 2P 24 46 28 32 49
CHUBUT 45 60 a7 58 49 50 22 2D 28 40 18 A8
ENTRE RIOS 129 135 152 171 146 154 52 55 68 96 118 93
FORMOSA 19 13 22 26 15 17 15 4 10 15 i 13
JUJUY 13 17 22 30 24 36 4 7 14 14 19 7
LA PAMPA 23 31 36 22 44 24 § B 1y 26 35 P3
LA RIOJA 7 12 12 14 12 14 1 5 ] 1 7 14
MENDOZA 225 246 206 238 268 224 122 b0 118 146 185 222
MISIONES 143 126 136 134 103 109 28 0 71 83 114 95
NEUQUEN 33 40 38 65 54 52 1#n 13 17 P5 B6 41
RIO NEGRO a7 60 57 60 53 80 22 18 B4 A3 a7 51
SALTA 35 38 47 56 65 60 24 1y 26 32 36 19
SAN JUAN 44 59 56 63 54 51 21 21 39 B3 35 51
SAN LUIS 26 41 38 50 45 35 25 2 31 35 B3 37
SANTA CRUZ 16 12 20 18 26 19 D 2] 9 19 7 15
SANTA FE 573 638 607 636 593 530 212 2B4 291 B65 2 A2 482
SANTIAGO DEL ESTERO 24 33 18 33 35 31 10 15 L6 15 5|2 20
TUCUMAN 54 59 73 69 123 124 32 2P 38 34 19 59
TIERRA DEL FUEGO 15 15 19 21 21 15 6 9 5 16 21

Fuente: Observatorio de Empleo y Dinamica Empresarial -DGEYEL - SSTPYEL - MTEySS en base a SIPA.
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Cuadro A.3 | Tasas de apertura y cierre de firmas industriales por provincia. Cuartos trimestres 2003-2008. En /

. - Promedio Promedio
Provincia / Afio 2003 2004 2006 2007 @ 2008 2003-2008 2003 2004 2005 2006 2007 2003-2008
PARTIDOS DE GBA 8,6 10,4 9,3 9,5 8,9 75 9,0 3.9 73| 44 55 6,3 7.8 5,3
CAPITAL FEDERAL 10,5 11,9 8,9 11,6 9,1 8,5 10,1 58 5,2 6,1 6,5 7,8 9,0 6,7
BUENOS AIRES 10,4 11,7 9,9 10,1 10,0 8,8 10,1 44 4 4] 51 6,4 7.2 8,6 6,0
CATAMARCA 10,6 6,8 7,1 10,7 14,5 6,3 9,3 5,6 4,0 17, 48 5,8 8,7 6,0
CORDOBA 10,8 12,9 11,2 11,1 10,0 9,3 10,9 4.8 45 35 63 7.4 8,3 6,1
CORRIENTES 15,3 12,6 12,4 16,7 14,3 13,1 14,1 80 38/ 65 7.9 7.1 8,3 7.7
CHACO 10,8 9.4 9,6 10,7 9,2 14,1 10,6 4.9 5,1 58 4 5/ 60 8,4 59
CHUBUT 11,9 14,5 10,7 12,3 10,2 10,4 11,7 5,4 48 46| 85 10,0 10,0 7.6
ENTRE RIOS 11,4 11,2 11,7 12,2 10,1 10,4 11,2 45 6 4| 52 6,9 8,1 6,3 5,9
FORMOSA 15,6 10,7 15,7 16,7 9,6 11,0 13,2 123 3B 7.1 9,6 10,9 8.4 8,6
JUJUY 6,8 8,5 10,3 13,2 10,1 14,2 10,5 3,1 35 66 6,1 8,0 6,7 58
LA PAMPA 8,5 10,5 11,1 6,7 12,7 7,0 9.4 2,9 2,7 52 7.9 7.2 6,7 54
LA RIOJA 54 8,9 8,4 9,3 7.9 8,8 8,1 54 3,7 3,5 37, 46 8,8 55
MENDOZA 10,2 10,6 8.4 9,3 10,0 8,3 9,5 5,5 3,9 48 57 6,9 8,2 5,38
MISIONES 14,4 11,6 11,8 11,0 8,4 8,9 11,0 2,4 56 16/ 68 9,3 7.8 6,4
NEUQUEN 11,1 12,5 11,1 16,8 13,0 12,1 12,8 4,7 41 50 6,4 8,7 9,5 6,4
RIO NEGRO 10,3 12,1 10,6 10,7 9,3 13,5 11,1 48 36 6,3 7.7 8,3 8,6 6,6
SALTA 9,0 9,5 11,0 12,3 13,3 11,7 11,1 6,7 4,3 59 7.0 7.4 9,6 6,8
SAN JUAN 7.7 9,7 8,8 9,5 8,0 7.4 8,5 3,7 3,5 6,1 05| 52 7.4 51
SAN LUIS 6,0 9,3 8,4 10,7 9,4 7,3 8,5 5,7 6,1 68 57| 69 7,7 6,8
SANTA CRUZ 12,5 9,1 14,1 12,1 16,7 11,4 12,6 7.0 86| 63 12,8 45 9,0 7.7
SANTA FE 10,3 10,7 9,6 9,5 8,6 7.6 9.4 3,8 39 46 55 6,1 6,9 5,1
SANTIAGO DEL ESTERO 10,1 12,9 7.0 12,0 11,9 10,4 710 42 59 6,2 55 8,5 6,7 6,2
TUCUMAN 9,9 10,3 11,7 10,7 16,8 15,4 12,4 5,8 54 16| 53 6,7 73 6,0
TIERRA DEL FUEGO 10,4 9,9 11,8 12,3 11,3 8,1 10,6 24| 53 5,6 2,9 8,6 11,4 6,3

Fuente: Observatorio de Empleo y Dinamica Empresarial -DGEYEL - SSTPYEL - MTEySS en base a SIPA.
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Cuadro A.4 | Tasas de cambio neto de firmas industriales por provincia. Cuartos trimestres 2003-2008. En

w
T NOo TR PTimho P00 0o 0 R N 0%

Promedio

Provincia / Afio 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2003-2008
PARTIDOS DE GBA 46 6,7 449 4, 26 -0)2 3
CAPITAL FEDERAL 4,7 6,7 2.9 5,2 1,1 -0,6 3
BUENOS AIRES 6,0 7.3 4.6 37 28 02 4
CATAMARCA 5,0 2.8 0,0 5,9 8,7 -2, 3,
CORDOBA 6,1 8,4 5,9 49 2.7 10 4
CORRIENTES 7.3 43 5, 8,7 i 4|8 6
CHACO 5.8 43 43 5,2 3,2 51 4
CHUBUT 6,1 9,7 43 3,8 0, 0,4 4)
ENTRE RIOS 6,8 6,6 6,4 54 19 41 5
FORMOSA 3,3 7.4 8,6 7.1 -1,8 26 4
JUJUY 3,2 5,0 3.8 7.0 2,1 75 4
LA PAMPA 55 7.8 58 -1,2) 55 0,3 4,
LA RIOJA 0,0 5.2 4.9 2,0 3,3 0,0 2,
MENDOZA 47 6,7 3,6 3,6 3,1 0,1

MISIONES 11,6 6,1 5,6 4, -0,9 il 4
NEUQUEN 6,4 8,5 6,1 10, 43 2k 6
RIO NEGRO 55 8,5 4,3 3, 1,1 4l9 4
SALTA 23 5.3 52 53 5,9 2.1 4,
SAN JUAN 4,0 6,3 2.7 4.5 2, 0,0 3
SAN LUIS 0,2 3,2 15 3,2 2.5 -0.4 1
SANTA CRUZ 55 2,3 7.7 0,7 12,2 24 4
SANTA FE 6,5 6,8 5,0 4.1 2.5 0,7 4
SANTIAGO DEL ESTERO 5,9 74 0,4 6,6 34 3|7 4
TUCUMAN 4,0 5,2 5,6 54 10,1 8,1 6,
TIERRA DEL FUEGO 6,3 4.6 6,2 9.4 2,77 32 4

Fuente: Observatorio de Empleo y Dinamica Empresarial -DGEYEL - SSTPYEL - MTEySS en base a SIPA.
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Anexo metodoldgico

La fuente utilizada para realizar este estudicadsake de provincias desarrollada en el
Observatorio de Empleo y Dinamica Empresarial delisterio de Trabajo. Esta base

de datos combina los registros administrativosst#éma de seguridad social (SIPA) y
alcanza al universo de empleadores registradosed#br privado de todo el pais. Este
desarrollo metodolégico permite identificar la ¢dat de empleados que cada firma
declara en las diferentes provincias argentinasedgjuema a continuacion detalla
algunas de las principales caracteristicas declatéuutilizada.

Esquema A.11 Garacteristicas de la fuente de datos

Unidad de andlisis La empresa
Identificacion Clave Unica de Identificacion Tributaria (CUIT)
Cobertura de la base de

Empleo registrado privado. Total Nacional

datos

Cantidad de registros 1,4 Millones

Periodo de tiempo 1996-2009

Periodicidad del panel Trimestral (empleos declarados por las empresas
Principales variables de Sector econdémico — rama de actividad — localizacion
corte antigiiedad y tamafio de la empresa

Con relacion al criterio de localizacion de lasnfiis, este estudio utiliza un criterio de
origen de las mismas que identifica para cada esaple principal localizacion en
términos de empleo declarado con el objetivo dgnasiuna provincia de origen (o de
nacimiento), en el caso de empresas multiplant® &#erio permite identificar a las
empresas “locales” de cada provincia y estimar @gommanera la evolucién del
tramado genuinamente local, especialmente en aguetbvincias de menor tradicion
industrial, otorgando una mayor precision al calodé las tasas de entrada, salida y
cambio neto de firmas para cada provincia y evitanertas imperfecciones del registro
a partir de la declaracion del domicilio fiscallde empresas.

Con respecto a la estratificacion por tamafio, lanmai se realiza a partir del empleo
promedio de las empresas, en los dos momentos ¢t@m@mno referencia para la
estimacion de los flujos de empleo. Por ejemploa gh periodo comprendido entre los
1° trimestres de 2006 y 2007, el tamafio se estipata del empleo promedio de cada
empresa en esos trimestres.

Los rangos de empleo utilizados en cada estrattardafio varian segun la rama de
actividad, atendiendo a diferencias sectorialela gmoductividad media del trabajo y a
las pautas establecidas por el pais para la aydicde politicas orientadas a la pequefia
y mediana empresa.

Estos tramos se determinaron a partir del nivelesieas de las empresas definido por la
SEPyYME en la Resolucion 24/2001 que establecevel maximo de ventas para cada
categoria de empresa (micro, pequefia, mediananyegn@resa) segun el sector en el
gue desarrollan su actividad.

El tamafio es una caracteristica de la empresa eongunto y no de cada local de cada
empresa. Es decir que cada empresa, y por endetidad de ocupados que emplea, es
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clasificada en los estratos de tamafio, segun eleentptal de la firma, tal como se
expone en el cuadro A.6.

Guadro A.6 | Topes de empleo para estratos de tamaiio segin rama de actividad industrial. En cantidad de
ocupados.

Estratos de tamafno

Rama CIIU 2 Digitos

Micro Pequefia Mediana
15 Alimentos y Bebidas 6 34 128
16 Tabaco 5 30 118
17 Textiles 5 25 122
18 Confecciones 4 21 202
19 Cuero y Calzado 4 30 125
20 Madera 5 18 108
21 Papel 5 26 74
22 Edicién 4 20 69
23 Productos de Petréleo 3 28 68
24 Quimica 4 23 100
25 Caucho y Plastico 5 22 82
26 Minerales no metalicos 7 28 96
27 Metales comunes 5 24 111
28 Productos de metal 5 23 84
29 Magquinaria y equipo 5 21 96
30 Magquinaria de oficina 3 16 50
31 Aparatos eléctricos 4 23 63
32 Aparatos de radio y
television 4 18 87
33 Instrumentos médicos y de
medicién 6 23 84
34 Automotores 7 28 82
35 Otros equipos de transporte 4 19 56
36 Muebles 5 26 96
37 Reciclado 5 27 108
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